
Ihr Ansprechpartner

Frank Biester

Pharma / Medizintechnik

+49 (0)441 - 390 133-23

+49 (0)441 - 390 133-99

biester@projekt-team.de

www.projekt-team.de

Ihre Bewerbung

Nehmen wir bevorzugt per E-Mail (max. 10

MB) entgegen . Nach Erhalt werden wir

telefonisch Kontakt mit Ihnen aufnehmen.

Wir sichern Ihnen absolute Diskretion zu.

Projekt-Team

Unterstützt seit 1998 bundesweit

Unternehmen der Branchen Automotive,

Pharma und Medizintechnik in der Suche

und Auswahl von qualifiziertem Personal

und Führungskräften. Ihre Anstellung

erfolgt direkt bei unseren Kunden. Lassen

Sie sich durch Ihre Bewerbung kostenlos

und unverbindlich über gegenwärtige und

zukünftige Stellenangebote informieren.

Unser Service ist für Bewerber kostenfrei.

Weitere Stellenangebote »

Anmeldung zum Jobsnewsletter »

Projekt-Team Personalberatung · Donnerschweer Str. 4 · D - 26123 Oldenburg

Folgen Sie uns:

     

Unser Kunde zählt zu den weltweit führenden forschenden Pharma-Unternehmen

im Bereich der Schmerztherapien. Er beschäftigt weltweit über 4000 Mitarbeiter

und erwirtschaftet einen Umsatz von ca. 1,5 Mrd. EUR. Zur Unterstützung suchen

wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

 

Key Account Manager Schmerz

(m/w/d)

»

Kennziffer: 298-01

Leipzig, Schmölln, Weida, Greiz, Plauen, Oelsnitz, Zwickau,

Annaberg-Buchholz, Marienberg, Zschopau, Freiberg, Chemnitz, Döbeln,

Grimma, Oschatz, Wurzen, Taucha

Festanstellung

Vollzeit

 

Ihre Aufgaben

» Besprechung und Vermarktung eines innovativen Präparates zur Behandlung

neuropathischer Schmerzen im Zusammenhang mit der diabetischen

peripheren Neuropathie (DPN)

» Repräsentation des Unternehmens und der Produkte gegenüber den KOLs

der Schmerztherapie, Neurologie und Diabetologie

» Vernetzungsarbeit zwischen niedergelassenen Fachärzten und Kliniken

» Verantwortung für die Erreichung der Marktanteile und Umsatzziele Ihres

Absatzgebietes in Übereinstimmung mit der Sales- und Marketingstrategie

» Eigenständige Planung und Durchführung Ihrer Kundenbesuche entsprechend

der aktuellen Besuchsstrategie

» Aufbau neuer Kundenbeziehungen und regelmäßige Optimierung der

Kundenselektion

» Durchführung regelmäßiger Vortragstätigkeiten und Schulungen

» Teilnahme an Symposien und wissenschaftlichen

Fortbildungsveranstaltungen

» Kommunikation und Berichterstattung an die Regionalleitung

 

Ihre Qualifikation

» Status als Pharmaberater gemäß §75 AMG

» Berufserfahrung im Facharzt- und Klinikaußendienst der forschenden

Pharmaindustrie mit nachweisbaren Umsatzerfolgen

» Idealerweise Erfahrung im Projektmanagement

» Erfahrung in der Netzwerkarbeit

» Ausgeprägter Erfolgswille und Kundenorientierung

» Sichere EDV-Kenntnisse (MS-Office, MS-Teams, CRM-Systeme)

» Starke strategische und analytische Fähigkeiten

 

Geboten werden

» Eine unbefristete Festanstellung

» Ein attraktives Grundgehalt zzgl. leistungsgerechter Prämien

» Ein Firmenwagen zur freien privaten Nutzung

» Ein angenehmes und kollegiales Arbeiten in einem familiären Team
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