Unser Kunde ist ein international tatiges, forschendes Biotech-Unternehmen, das
sich auf die Entwicklung und Vermarktung innovativer Arzneimittel fir schwere
und lebensbedrohliche Erkrankungen spezialisiert hat. Zur Unterstiitzung suchen
wir zum ndchstmdglichen Zeitpunkt einen

Key Account Manager Onkologie

(m/w/d)

»  Kennziffer: 209-01

@ Berlin, Frankfurt Oder
2= Festanstellung

® Vollzeit

lhre Aufgaben

»  Wissenschaftliche Betreuung von Meinungsbildnern der Onkologie in den
Indikationen Nichtkleinzelliges Lungenkarzinom (NSCLC) und Hautkrebs (BCC
und CSCCQ)

»  Vermittlung von Informationen zum Produkt (Biological) und der Awareness
im onkologischen Markt

» Bedarfsorientierte Vor- und Nachbereitung der Kundenbesuche
(Beratungsgesprache, Prasentationen, Produktmaterialien im
Marketingfeedback)

» Reprasentation des Unternehmens bei regionalen und nationalen
Fachkongressen

»  Durchfihrung von Weiterbildungen und Informationsveranstaltungen
» Umsetzung der nationalen Vertriebsstrategie

»  Erstellung eines Business-Plans fiir das Vertriebsgebiet, Erstellung und
Implementierung detaillierter Kundenpldne

»  Zielgruppendefinition, Bedarfs- und Marktanalysen zur PotentialerschlieBung
und Accountplanung

»  Hospitationen in Fachambulanzen
»  Crossfunktionale Zusammenarbeit mit dem Medical-Team

lhre Qualifikation

»  Status als Pharmaberater gem. §75 AMG

»  Berufserfahrung im Klinik-AuBendienst der Onkologie (alternativ
Hamatologie), idealerweise in den Indikationen Dermato-Onkologie und/oder
Lungen-CA

»  Kenntnisse der Netzwerk- und Klinikstrukturen

»  Starke verkduferische Fdhigkeiten gepaart mit hoher fachlicher
Beratungskompetenz

»  Ausgepragter Erfolgswille, Eigenmotivation und eine hohe
Kundenorientierung

»  Sehr gute Englisch- und MS-Office Kenntnisse

Geboten werden

»  Ein unbefristeter Arbeitsvertrag mit einem attraktiven Grundgehalt zzgl.
erfolgsorientierter Pramien und Long-Term-Incentives

»  Ein Firmenwagen zur freien privaten Nutzung

» Interessante Sozialleistungen (u.a. betriebliche Altersvorsorge und
Gesundheitsmanagement inkl. der Unterstiitzung praventiver und
gesundheitsférdernder MaBnahmen)

Projekt-Team Personalberatung - Donnerschweer Str. 4 - D - 26123 Oldenburg

projekt-team

personalberatung

Ihr Ansprechpartner

Frank Biester

Pharma / Medizintechnik

) +49 (0)441 - 390 133-23
1B +49 (0)441 - 390 133-99
¥ biester@projekt-team.de
K www.projekt-team.de

lhre Bewerbung

Nehmen wir bevorzugt per E-Mail (max. 10
MB) entgegen . Nach Erhalt werden wir
telefonisch Kontakt mit Ihnen aufnehmen.
Wir sichern Ihnen absolute Diskretion zu.

Projekt-Team

Unterstutzt seit 1998 bundesweit
Unternehmen der Branchen Automotive,
Pharma und Medizintechnik in der Suche
und Auswahl von qualifiziertem Personal
und Fuhrungskraften. Ihre Anstellung
erfolgt direkt bei unseren Kunden. Lassen
Sie sich durch Ihre Bewerbung kostenlos
und unverbindlich Uber gegenwartige und
zukunftige Stellenangebote informieren.
Unser Service ist fir Bewerber kostenfrei.

Weitere Stellenangebote »

Anmeldung zum Jobsnewsletter »

Folgen Sie uns:

X
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